
2021年3月度　つぎ夢研究会定例会議事録
2021年3月28日（日）17：30～19:45
司会：近藤祐介さん
■高久会長のご挨拶
	・１月は完全オンラインのみで実施したのだがコミュニケーションが取れなくて、次回はリアルでやりたいと思った。
・今回は昨年受かった方、今年受かった方が来られていると思いますが、今回代替わりをしてほしいなぁと考えています。
・つぎ夢に入って担当を持つことで関わりが深くなって、やりがいも出てくると思います。そんなに大変な仕事はないので、ぜひ何かの担当をやってほしいと思います。
・「強みプレゼン」というものをやっているのですが、10分くらいのプレゼンでその人を知ってほしい。１年で18人できるので、新しい皆さんにも是非やってほしい。
・さらに今日は、企業内診断士でもこんなにできるということをプレゼンしてもらいます。
・神奈川診断協会の紹介もします。
・「独立診断士の道」という感じで私がお話しします。
・今日もよろしくお願いします。
	



■強みプレゼンリレー①：東誠司さん
	【内容】
・現在59歳。診断士以外に、宅建を持っており、行政書士の試験に合格してます。
・長野県の飯山市出身。・趣味はドライブ、ミニクーパーに乗っている。ナンバーは「32-98」です。
・学習院大卒でテニスサークルにいた。天皇陛下は先輩で秋篠宮さんは後輩です。
・卒業後、就職は住宅金融専門会社に就職した。バブル全盛期には「午前に1億で買った土地を、午後に1億2千万で売る」というような感じでやっていた。
・その後、NTTに転職し、ISDNで有名なマルチメディアビジネス開発部というところでネット通販の立ち上げに関わった。現在はNTT東日本の法人営業にいます。
・診断士1年目は多くの研究会に入ったが、現在は「つぎ夢」と「マーケティング実践研究会」に出ています。
・強み、得意は「電話/ネットワーク/IT関連のコンサルティング」と「販路拡大」「ビジネス連携」などが得意かと思います。

	





[bookmark: _Hlk515207843]■強みプレゼンリレー②：邨山恭平さん
	【内容】
・” 邨山（ムラ）”という名前をしっかり読まれたことはない。
・現在はベンチャーのコンサルティングファームで働いています。
・生まれは大田区、現在は川崎に住んでいます。
・強みは「大手の製造業にいたので実務が分かっている」「コンサルファームのプロジェクト経験」「スピード感」です。
・製造業の上流から下流、現場寄りのことまでやってきたのでわかっています。
・いままで診断士としての活動が全然できていないので、これからはいろいろな活動を行って強みを作っていきたい。
・つぎ夢も会場に行ったことが無いので、会場で参加したい。
	zoom参加




■強みプレゼンリレー③：関谷由佳理さん
	【内容】
・令和2年合格です。TAC横浜に通っていました。
・富山県出身、都市銀行に勤めています。
・趣味はゴルフ、お酒は飲みます。日本酒は作り手のロマンだと思います。
・マイルールは「嘘はつかない」「ピンチの時も笑顔を絶やさない」「うまくいかないときも何とかなる」「何かのせいにしない」
・尊敬する偉人は坂本龍馬
・強み　スキル「目標を決めたらとことんやります」
・強み　スキル「KY（空気を読める）」
・マンツーマンのコミュニケーションは得意です。
・伴走型のリーダーシップは得意だけど、トップダウン型は苦手です。
・作業処理能力は高いが、お願い営業などは得意でない。
・目標は100年続くような中小企業の支援をしたい。
	



■新入会員の自己紹介・運営担当
	・山内さん　令和２年合格
・福田さん　３年前に合格
・浜田さん　令和２年合格
・石川さん　
・春島さん　令和１年合格
・瀧田さん　令和２年合格
・福田ゆうすけさん　令和２年合格
・高橋ゆうすけ　令和２年合格
・箱山さん　令和１年合格
・武田智之さん　令和２年合格
・江尻太一さん　5年前に合格
・関谷さん　令和２年合格
・鈴木弘道さん　令和２年合格

【担当決定】
・副会長、会計:　春島さん、花岡さん、比護さん、浜田さん、石川さん
・会場、宴会係:　山内さん、竹田さん、福田(ゆ)さん、滝田さん、鈴木さん
　　　　　　　 　梅沢さん、福田(の)
・書記、ホームページ:　関谷さん、箱山さん、高橋さん、江尻さん
	






■会計係・宴会係からの連絡事項
	会計係：本日入会の方は2,000円(入会金と年会費)をお支払いください。
　　　　メーリングリストに追加しますので、事務局のアドレスにメールをください。



■企業内診断士としての活動と活躍
	【神田憲司さん】
・現在は精密機器メーカー勤務です。今は営業企画部にいます。
・2018年４月に診断士登録しました。
・現状は支部活動を中心に活動しています。
・診断士１年目で心がけたことは「ご縁を大事にする」、「オファーされたことは断らずとにかくやってみる」、「クイックレスポンス」の３つです。
・診断士は人前でプレゼンする機会が多いので、ぜひ強みプレゼンをやってほしい。
・１年目の活動は支部活動が多かった。毎週土日は何かしらの活動を行っていた。
・いろいろな人と名刺交換するが覚えてられなかったので、Facebookで友達申請するようにした。名刺は名刺アプリに登録して管理した。名刺は多めに持つことをお勧めします。
・なぜ支部活動を積極的にやるのかというと、「支部の人脈が広がる」、「さまざまな能力を有した会員と活動ができる」、「居場所ができる」、「話すことや企画実行する機会ができる」、そして「自分を知ってもらうことができる」

【村松功一さん】
・2018年4月登録。年齢は40代です。職種は研究開発をしています。
・登録直後は「企業内診断士として何をしたいのか」自問自答して進めばよいと思います。
・診断士になろうと思ったきっかけは、将来は自分の技術をビジネス化して社会に貢献しようと思っていたからです。商売を知らなかったので診断士を目指しました。
・商売の基礎を知るために「つぎ夢」に参加し、技術面を高めるために「AIビジネス研究会」に参加しました。
・つぎ夢では「地下駐車場」と「キッチンカー」の実務を行い、「商売は三方よし」ということが理解できました。社長が強い思いを持っているかが重要だと思いました。
・スプリングシンポジウムでいろいろな仕事が生まれたと思います。
・結局、自分自身の思いを明確にして自問自答して寄り道もしながら最終ゴールに行けばよいのではないかと思います。
・影響を受けたのは高久先生。専門家の先生を見つけるのが大事です。
・つぎ夢にぜひご入会ください。
	











Zoom参加


[bookmark: _Hlk9860496]
■神奈川県協会　スプリングフォーラムの案内
	・協会には同期会がある。令和２年の入会メンバーは「令２会(れいにかい)」というものがある。
・スプリングシンポジウムは新入会員募集のために行われるイベントです。神奈川協会は4月4日(日)に行われます。
・今年は「診断士の歩き方」をテーマにして実施予定です。
・オンラインのみの開催となります。
・相談会はzoomのブレイクアウトルームを使って行う予定です。
・ホームページから申し込みできますので、ご参加ください。
	




■中小企業診断士として独立開業への道　高久会長
	・独立診断士の私のケースをお話しします。
・つぎ夢では実務ポイントを稼ぐこともできます。
・実務ポイントの案件もいろいろある。
・2021年は地域密着のスーパーの支援をやろうと思っている。
・これに興味のある方はカンブリア宮殿の「スズキヤ」の回を見てください。ティーバーで見られます。
・中小企業診断士はどうして稼げるか。経営者としてのノウハウを知っている。しかし、結局は本人次第。
・独立診断士になるためには、まず目標を設定する。3年計画を立てる。そして、どのような業務があって、どのように進めていくか調査・研究する。そして行動する。
・他者との違いは「圧倒的な専門性」を作ること。単なる「強み」ではだめ。圧倒的な強みでなくてはならない。
・独立診断士としてやっていくには、複数の安定収入を作ること。そのために新しい人脈を作っていくことが必要。
・異業種交流会、商工団体などに顔を出す。懇親会、飲み会は必ず参加する。
・収入源がひとつだけではやばい。
・業務経歴書に実績がいっぱい書けるように、いっぱい下積みもやる。
・協会は神奈川に入ったほうがいい。
・人生は一度きり、迷ったら挑戦する。決めたらすぐ動く。
	




■その他諸連絡
	・次回は5月23日(日)　時間と場所については、直前にメールで案内する
	



[bookmark: _Hlk12909577]■懇親会
	・なし
	



次回日程　2021年5月23日（日）　時間と場所は別途連絡。

以　上
2

