2014年7月度　つぎ夢研究会定例会議事録
2014年7月13日（日）17：30～20：10
司会：中村先生
■諸連絡：高久先生
	・高久先生より、連絡事項がありました。
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■強みプレゼンリレー
①発表者：岩根先生（→次回発表者：中東先生）
	◆プロフィール
・神奈川県藤沢市在住
・ロードバイクが趣味
・大学では地図データを専攻し、ゼンリンに就職。
・現在は、父の経営するマリンレジャー業輸入卸に転職
・休日は診断士として活動
◆環境
◆強み
・事業承継＋マリンレジャー＋診断士
・輸入卸＋語学＋診断士
◆夢
・マリン業界大手が参入しにくい規模
・中小企業が生き残りやすい業界
◆お持ちいただきたいもの・こと
・事業承継のサポート（人の心の面）
・販売まで見据えた輸入業のサポーター
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②発表者：小幡先生（→次回発表者：那波先生）
	◆自己紹介
・横浜市泉区に在住
・大学卒業後、八千代銀行に就職。大和支店に勤務した後、本部営業統括部に勤務。
◆私の強み
・各営業店との社内ネットワークが多岐にわたっている

・中小企業診断士とのネットワーク
・製造業専門の中小企業診断士と内部部署とのコーディネート
・飲食メーカーの物流会社と取引先とをマッチング
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③発表者：小林先生（→次回発表者：熊倉先生）
	◆プロフィール
・平成9年　野村證券に就職。数々の転勤
・税理士法人に就職し、税理士を目指す。その後診断士に登録。
・趣味。呑むこと。プロレスファン。
・仕事のモットー：戦う税理士
◆独立後の取り組み
・セミ総研に参加…アンケート結果を見ると効果あり
・セミナー特需…計39回
・プロレス支援
◆強みにしたいところ
・頭
・体力
・パフォーマンス
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■会場係募集
	■会場係
・メールなどで今後募集
	


■独立診断士1年目奮闘記：鵜沢先生
	◆HP係募集
・追加の担当者…更新やコンテンツを充実させたいので、お声がけいただきたい。
◆自己紹介
・会計事務所に勤務。年間40社ぐらいの担当をもっていた。
・平成25年8月に独立、現在は個人事業主。
◆独立するまでの話
・顧客先の決算を組む。決算書の作成、納品、アフターフォロー。
・とくに12月から5月までが忙しい
・なぜ独立しようと思ったか？ 
仕事に追われる日々、自分自身の将来のため何ができるか考えた。

→中小企業診断士を目指した。

会計事務所ではどうしても税務が中心、踏み込んだ支援がしたい。

　→独立を考えた
◆独立してからの仕事
・人のつながりが仕事になる…「診断士の仕事は表に出てこない」→信頼できる人に
・補助金の仕事
・商店街支援…実績がない1年目では、経験が重要。デザインの仕事で喜ばれた。
・資格予備校の仕事

・セミ総研に参加
・中小企業施策の情報収集　J-net21などRSSリーダーを活用
（専門家募集、施策説明会、セミナーなど）
・その他…つぎ夢で飲食店オーナーに講演。ビブリオバトル部に参加。
◆今年に入ってからの仕事
・補助金の仕事は継続。

・商店街アドバイザー…商店街支援の実務経験が生きた。補助金申請支援の仕事。
・事業再生の仕事…会計事務所時代の経験が最も生きる仕事。でも実務はかなり大変。
・デザインの仕事
・セミナーの仕事…会計や助成金のセミナーを実施
◆まとめ

・重要なのは人脈・経験・情報

・家族の理解と協力は不可欠
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■診断士と弁護士との実務での連携：坂上先生
	◆顧問契約という一つの生き方
ポイントは「いつでもそばにいて欲しい」といわせられるか。
◆中小企業の社長を「守る」…このときに弁護士との連携は大事
（例）事業承継・事業再生・債権回収・製品クレーム
→弁護士法第72条（非弁行為）に注意。
◆弁護士との連携が有効なケース
・顧客関係性が盤石であること
・弁護士との関係が円滑であること
・事案を簡潔にまとめる能力があること
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次回日程　2014年9月21日（日）17：30～
以　上
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