2014年1月度　つぎ夢研究会定例会議事録
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2014年1月26日（日）17：30～20：25
司会：内山先生
■新入会員向けの説明：高久先生
	・診断士合格後に集まれる場所として研究会を立ち上げて4年半くらい。ただ集まるだけではなく実務ポイントが獲得できる場所。
・個別のプロジェクトも複数あり、色々な部活があり、全員で活性化させていきたい。
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■2014年度合格者の自己紹介
約20名が簡単な自己紹介を実施。

■つぎ夢活動紹介
①ゴルフ部の説明：田淵先生
	・経営者はゴルフが趣味の人が多い
・診断士が経営者と仲良くなるのにゴルフは必須
・つぎ夢の部活の中では最大人数の部活

・入会条件はつぎ夢メンバーであること
・次回コンペは3月30日(日)
・入会希望者は竹内先生まで
	[image: image2.jpg]





②ワイン部の説明：北脇先生
	・話題の飲食店での会合(年2～3回)
・話題の飲食業のビジネスモデル分析
・1,000円台のワインをテーマに研究
・和食に合うチーズの研究
・入会希望者は北脇恵理子先生まで（Facebookで友達申請）
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③ビブリオバトル部の説明：有松先生
	・ビブリオバトルとはなにか、ルールの簡単な説明
・バトラー紹介（辻岡先生(リーダー)、後藤先生、中久木先生、高木先生、米内山先生、内山先生、鵜澤先生、有松先生）
・活動の様子、実績の紹介
・第4回は2月16日(日)15:00～17:00

　場所はYOKOHAMA Three S(関内)、お題は事例Ⅲ
・入会希望者はバトラーまで
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④ランニング部の説明：登山先生
	・つぎ夢経営研究会に所属する診断士で結成するランニングを楽しむための部活
・現在は17名
・毎年3月に多摩川リバーサイド駅伝に参加している
・つぎ夢ランニング部公式Tシャツで走る
・入会希望者はメンバーまで
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■強みプレゼンリレー
①発表者：大野先生（→次回発表者：柳沢先生）
	●自己紹介
・勤務先：物流関係会社　・毎年箱根駅伝の応援をしている
・好きな景色：浅草吾妻橋からの風景

●強みを育んだキャリア
・異動が多かった。営業(4年)～人事(2年)～飲料(4年)～工場(7年)～中国合弁会社(3年)～人事(3年)～飲料(2年)～物流(3年)
・①人事が得意分野、②異文化での仕事の進め方が身に付いた③様々な視点から考えるようになった

●勤務先
・1日6,000台のトラックを手配。約2,400名の社員が勤務。

●業界の状況
・物が運べなくなる時代がくるかもしれない。理由は、トラックが足りなくなっている。ドライバーの魅力不足。中型免許問題など
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②発表者：小野先生（→次回発表者：中村先生）
	●自己紹介
勤務先：素材・エネルギーメーカー
趣味：料理。休止中(登山、スキー、家庭菜園)、カラオケ(ほぼ卒業)、ゴルフ(一時休業中)
資格：中小企業診断士、社会保険労務士、1級ファイナンシャル・プランニング技能士
●現在の仕事
事業内容：マンガン団塊探査、海底鉱物資源調査など
担当：総務、ISA対応
●これまでのキャリア
　生産・物流管理(2年)、営業(2年)、広報(3年)、広報その他(5年)、総務
●資格との出会い
2度の苦い経験から社会保険労務士を勉強。その後FP、さらにダブルライセンスではまだ足りないと思い中小企業診断士を目指した
●将来に向けて

ワンストップとしての総合コンサルタント、弱い立場に立たされた方の力になりたい。
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③発表者：植本先生（→次回発表者：募集中）
	●自己紹介
趣味：車、クラフトビール
業務経験：情報システム関連(ERP導入コンサル、内部統制・監査業務)、
喫茶点チェーン、アパレル小売業(バックオフィス業務改善)
●所属会社
アパレル小売業（マルチブランド・カテゴリー、バリューチェーン）
セレクトショップより安く、ユニクロよりいいもの
●3月22日にこれまでの経験、強みを生かしてセミナー講師をやる
内容：低価格タブレットPOS導入メリット
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■連絡事項：大場先生
	・Yahooグループ終了に伴いメーリングリスト変更が必要
・移行候補はサイボウズLIVE、Google　groups、FreeMLなど
・スケジュール
2月10日まで意見募集
2月中旬　新メーリングリスト決定
2月下旬～3月上旬　新メーリングリストへの移行

次回定例会までに移行完了
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■連絡事項：高田先生
	・実務ポイントが欲しい方の募集
・今までつぎ夢で一番実務ポイントの発行実績がある
・これまでの担当してもらったものは、販売促進の事例集、FacebookなどのWEBを通した事例集などを作成してもらっている
・担当したい方は懇親会などで高田先生まで
・お店のホームページ：http://www.andoncafe.com/
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■独立診断士で稼ぐ方法（高久先生）
	・主旨の説明、過去の経歴・プロフィールの紹介
・独立診断士の特徴
・独立するための必須事項
・高久先生のキャラ・売り
・圧倒的な優位をどうやって築くか
・存在感とは
・まず一本仕事をして全力で良い仕事をして良い結果を出す

・専門性、得意技をさらに磨く
・専門性の長短を知る
・HP,SNSを活用する
・登録機関の特徴
・中小企業政策を知る
・キーマンに関して
・下請けの長短
・最後に、人生一度きり挑戦もよし！やめるもよし！後悔しない人生を！
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次回日程　2014年3月23日（日）17：30～
以　上
4

