
2011年１０月度　つぎ夢研究会定例会議事録




2011年10月2日（日）17：30～20：00






司会：河西先生






■つぎ夢データベース運営について（北脇先生）
○北脇先生、中村先生、米内山先生のDBの担当3名で運用案をまとめた。

　資料を配布して説明。以下はポイントを抜粋。
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目的　つぎ夢の中でのコミュニケーション

　　　将来的に仕事をとってくるツールにまで進めたいが、急には難しい。

　　　ステップを踏んで運用を検討していく

情報管理　閲覧は内部の人のみ。外部クライアントへの情報公開は本人の承諾が必要

運用　DBはエクセルで作る。1人1シート。シート名を本人フルネームとする

　　　置き場はネット上にしたいが、具体的な場所は未定
　　　更新は基本1年に一度で、その後は大きなものだけにする。（連絡先変更、独立等）

　DB上の自分のシートをコピーして別ファイルにして更新後DB担当に送付。

注意点　書式を変更しない（ハイパーリンクを張ることも不可）

　　　　サイズは写真を貼りつけた状態でシートの容量が100kBを越えないこと

　　　　とにかく面白く楽しく書くこと

　記載内容については、つぎ夢メンバー全員に共有できる範囲。

　　　（電話番号等も開示したくなければ書かない）
Q&A

　Q：日付は、西暦か和暦か

　A：西暦で記入（違反しても罰則はない）
　Q：入力シートの必須入力項目について

　A：黄色セルはDB必須入力項目。水色セルはプレゼンリレーのときの必須記載項目
　Q：強みプレゼンとDBの関係

　A：強みプレゼンのときにこのシートの項目をベースにやってほしいが、プレゼンで書いたからと言って、シートに書く必要はない。（口頭ではOKだが、記録には残したくない事等）

■強みプレゼンリレー





○今回より、スキルアップシートを参加者に配布し、プレゼン内容やプレゼン者のスキルを採点し本人へ渡してフィードバックを図ることとした。



①発表者：辻岡先生
参加者コメント：
・笑いが随所にあり完成度の高いプレゼンだった。

・たまに後ろを向くことがあったが、常に前を向くと良い

・図表にコメントがあると、さらにわかりやすい

プレゼン作成に要した時間：構想2か月、制作1.日

次回発表者の指名：黒澤先生


②発表者：木下先生
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参加者コメント：
・新規事業の経験量は強みなので謙遜しなくてよい
・経歴と強みが結びつくまでは、経歴紹介を長く感じた

・やりたいことで1次産業の話がでてきたのは、唐突
プレゼン作成に要した時間：構想＋制作数時間

次回発表者の指名：今井先生
（※今井先生が次回参加できなくなったため、広岡先生に交代する旨の連絡あり）



③発表者：竹内高木先生
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参加者コメント：
・プレゼンで聴衆側に質問を投げるなどの工夫は良かった

・北海道の写真はもっと大きくしたインパクトがある

・プレゼンの右上に常に名前が書いてあるのはよい工夫

次回発表者の指名：小宮先生
④発表者：福田（有）先生
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参加者コメント：
・自分を商品と見立てる方式は面白かった。

・強みは一覧があるとよかった

・内容はシンプルだが記憶に残るプレゼンだった。あえて悪いところを探すと、ネタに走りすぎの感がある

次回発表者の指名：児玉先生


⑤発表者：恩田先生
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参加者コメント：
・もれなく書いてあるのはよいが文字は多い。コンサルらしい

・文字量が多いので、配布資料としてはよいが、プレゼン資料としては見ながら聞きながらはつらい
・コンサル会社出身の方らしいプレゼンだった

次回発表者の指名：波壁先生


○高久先生講評
思った以上に各自プレゼンのスキルが高かった。
次回、発表者への要望、①楽しいプレゼン（オチを入れる）②過去の実績だけでなく、
今後こうしたいという内容にする
■諸連絡
森先生より

・次回：11/27（日）　60人部屋

次々回：1/29（日）　90人部屋

・来年の合格祝賀会後の飲み会を、今年合格者に仕切ってもらいたい→森先生に連絡

富永先生より

・出場予定のサルサのイベント（＠ZEP東京の告知

山本先生より
・クラウドを事業にしている会社（資本金3000万、人員10人）のコンサル案件あり。ただし、実施するかどうか、報酬があるかどうか等未定。実務ポイントはとれるように計らう予定

→10数名の希望者挙手あり

高久先生よりコメント

やる気がある人が複数名いると話が進めやすいので、どんどん手を挙げてください

米内山先生、樋口先生より

・テクニカルショー横浜の相談員募集は9/30に締切があり、32名の応募人員は全員埋まったが、希望の方は樋口さんにメールすると調整可能

高久先生より

・継続的に診断している旅館の新たな診断案件がある。費用が4万円程度かかるが行きたい人がいれば申し込んでください

・プロセミナー塾をビジネスとして開講したいので内容についてアンケートを実施

・強みプレゼンをこのままやってもいいか→賛成多数で継続

　メンバーが2010年合格者ばかりだったので、年次が違う方をなるべく指名してほしい。

　バランスをとるために、次回は6人にする可能性あり。

・次回会合のメインコンテンツ募集

　→森先生検討。ほかに考えがある方は高久先生、森先生にメールでも可。

