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つぎ夢経営研究会　第8回定例会
日時：2010年　11月28日（日）　16:00-19:00
会場：かながわ県民センター　1501会議室　

参加者：約32名
***************************************************************************
<司会>：中西さん　
<連絡事項>：高久先生　・次回　1/30(日)　発表者：渡辺まどかさん

門馬さん

　　　　　　　　　　　・次々回　3/27(日)

　　　　　　　　　　　・1/8(土)　合格祝賀会後の渋谷『やるき茶屋』で2次会
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<研究発表>　 

◎佐藤さん　『通販から小売業を考える』

      　・通販の現状　通販がコンビ二百貨店を抜く（2009）

   　　 ・通販　BtoC 総合通販　単品通販　テレビ通販　ネット通販
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BtoB　アスクル等

・売上高順位　98年　千趣会　セシール　ニッセン…

08年　アマゾン　アスクル…

　　　　・成長原因　情報システムの発達

　　　　　　　　　　物流網の発達

　　　　　　　　　　インターネットモールの発達

　　　　・通販に向いている商品　リピート性があるもの

　　　　　　　　　　　　　　　　販路が限定されているもの

　　　　　　　　　　　　　　　　一般の店では見つけにくいもの

　　　　　　　　　　　　　　　　店で買うことを躊躇してしまうもの

　　　　　　　　　　　　　　　　専門化プロ向けのもの

　　商品の理解に説明を要するもの

　　低価格なもの　　　　　　　　　

　　　　・ＡＩＤＭＡ→ＡＩＳＡＳ

　　　　・通販のメリット、デメリット　消費者サイド

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　事業者サイド

・通販の例　新規出店料　21000円

課金　2.5～4％

カード手数料　3.6％

　　　　　　　　　…

◎大西さん　　『アサヒビールグループ　診断士の会について』　　

　　　　・会の概要　会員数：24名　

　　　　　　　　　　ルール：本業優先、活動は時間外

　　　　　　　　　　活動内容：定例会、企業診断　社内研修

特別企画（社長との懇親会、外部講師セミナー）…

· 書籍出版　『職業、企業内診断士』

　　　　　　　　→まとめるのに苦労した…

とりあえずチームから意見を出してもらうことを重要視

表紙選択ももめた

・診断士取得のメリット　ネットワークが広がる

　　　　・異業種診断士交流会開催　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　・今後　小さな成功事例を積み重ねる、ネットワークを広げる
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　　　　・『継続は力なり』が重要

　　　　質問からの回答

　　　　・活動は平日がメイン

　　　
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　以上
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