つぎ夢経営研究会　第一回開会式　　　　
日時：2009年8月30日　17:30-20:00
会場：かながわ県民センター　402会議室　
  参加者：　つぎ夢会員　神奈川県支部　馬場様、井上様
　　　　　　つぎ夢加入希望の方々　
***************************************************************************
<司会>：中西さん　
<研究会の主旨説明> 研究会代表　高久先生から
　　　◆資格取得後のポイント獲得の場を提供　
  ( 報酬を獲得できる可能性もあり。（あくまでも現状、可能性のみ）　　　　
　       　　　　会社員で、ポイント獲得を行うのは簡単なことではない。通常お金も
かかる。　　
　　 ◆診断士の集いの場(場がないと集まることが難しい)
<御来賓あいさつ：神奈川県支部支部長　馬場先生>
      ◆神奈川支部の他の活動についてのご紹介　　
　　　　-同期会(同じ年度の入会した診断士の会)　　　　　
　　　  -特定のコンサルテーマをグループごとで開発して売る。(神奈川支部の中核商品)　　
　　　　-研究会(3-4つ)　
　　　◆支部として目指しているところ　
　　　　-会員の自己実現ができる場にしたい。　
　　　　-人脈構築、勉強ができる場、実際にコンサルが実施できる場、　
　　　　　  (結果としてポイント獲得　　
　　　◆ポイント獲得　
　　　　神奈川支部としては、グループで行う場合には、報酬をとって行う場合もある。　　
<御来賓あいさつ：神奈川県支部理事　井上先生>
　　　 ◆診断士神奈川ネットプラスのご紹介　　　
　　　　　　神奈川県支部に入っていない人、これから入ろうとしている人に情報提供を
している。（つぎゆめのみなさんにも入会検討してほしい。
個別入会は手間がかかるので、バッチ処理できるかどうか検討）　　　　
<研究会の役員紹介>  
       ◆ホームページ--準備は整っているが、見られない状態
◆会計担当    --通帳は原さんが管理。   
       ◆できれば、１年ごとに役員を一新したい（高久さん案）
(新メンバーが蚊帳の外にならないように。
<次回の案内>
      次回発表者の森先生と渡辺まどか先生からメッセージ
　　　◆森先生
       幡ヶ谷商店街の店舗診断の紹介。できれば、グループ発表として行いたい。　　
　　　◆渡辺まどか先生　　
　　　　１１月にすごい発表をします！　　
<研究発>
    　福田先生（思考のプロセスを総点検する）
　　　◆誤植あり。　スライド１１ページ目　「経営至上主義」(　「経験至上主義」　
　　　◆スーパープロダクトアウト ( 世の中のライフスタイルを変えるようなプロダ
クトアウト。（福田さんが話を聞いた方の造語）

　　　◆読書の頻度について  ( 福田先生は、１週間に１冊ペース。　　
　                      
 　　 内田先生（マルケイ融資を活用しよう！） 
  　　◆マルケイ融資の実情について説明。　
　　　
<最後に高久先生から>
       本研究会ではできるだけ多くの人に発表をしてもらいたい。よって、実務従事など
　　　グループで行ったものについては、グループ（複数）での発表を行うこともよいのではないか？　(( 特に参加者からの異議はなし)　　
　　　
以上
